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En opération depuis le mois de mai 
2003, Mécanique Michel Delisle, une 
entreprise de Saint-Ubalde, a récem-
ment agrandi non seulement ses locaux, 
mais requiert également les services 
d’un nouveau mécanicien afin de 
combler la demande toujours grandis-
sante. 

Située au 414, rue Saint-Paul, 
l’entreprise familiale a aménagé, cet 
automne, une nouvelle salle de montre 
et a fait l’embauche d’un nouveau 
mécanicien diplômé d’expérience.  
Originaire de Trois-Rivières, il fait le 
trajet quotidiennement jusqu’à Saint-
Ubalde.  Qu’est-ce qui l’a mené dans ce 
secteur de l’ouest de Portneuf?  Un 
emploi intéressant, diversifié de même 
qu’un salaire compétitif. 

« Avec les difficultés de recruter de la 
main-d’œuvre spécialisée et le fait 
d’avoir une entreprise à moins d’une 
heure des centres urbains, tout en étant 
quand même assez éloigné dans 
l’ouest, les défis sont importants.  Les 
gens des régions sont habitués à 
travailler en ville mais ceux de la ville à 
venir travailler en région éloignée sont 
moins nombreux » explique Julie Trudel, 
responsable de la gestion administrative 
du commerce et conjointe de Michel 
Delisle. 

À la création de son entreprise, Michel 
Delisle faisait tout : il accueillait les 
clients, faisait les réparations et 
s’occupait des commandes.  Rapide-
ment, il s’est retrouvé débordé en raison 
que le travail et les clients ne man-
quaient jamais et parfois il devait en 
refuser ou les clients acceptaient des 
délais supplémentaires. 

En 2005, l’entreprise réalise un premier 
agrandissement pour mieux servir ses 
clients.  Un an plus tard, en janvier 
2006, elle embauche un nouveau 
mécanicien pour répondre à la 
demande.  En 2009, un nouvel agran-
dissement doit être effectué. 

Mécanique Michel Delisle est spé-
cialisée dans la réparation de VTT, 
moto, motoneige, tracteur à gazon, 
tondeuse, souffleuse à neige, bateau, 

scie mécanique et tous autres appareils 
ou véhicules à petit moteur.  L’entreprise 
ubaldienne vend également divers 
accessoires pour les VTT, motoneige et 
moto, entre autres, tels que des 
chenilles, des treuils, des casques ainsi 
que des vêtements.  Depuis peu, on y 
effectue de plus l’achat et la vente de 
véhicules usagés. Le commerce s’im-
plique dans son milieu en recevant des 
stagiaires à l’occasion. 

Suite à l’expansion que se sont permis 
Michel Delisle et Julie Trudel, ils 
disposent d’un nouvel inventaire plus 
complet et diversifié pour les scies à 
chaîne, un créneau très important à 
Saint-Ubalde en présence de l’industrie 
forestière, mais également des nom-
breuses entreprises acéricoles. 

La clientèle bien établie provient de 
Saint-Ubalde, des municipalités environ-
nantes telles que Saint-Casimir, Saint-
Marc-des-Carrières, Saint-Alban et 
Saint-Thuribe, mais aussi la MRC de 
Mékinac, qui dessert un vaste territoire 
s’étalant de Saint-Anne-de-la-Pérade 
jusqu’à Saint-Tite.  Une partie de la 
clientèle se déplace de Québec, Mon-
tréal et Trois-Rivières car ces derniers 
sont souvent des résidents saisonniers 
des lacs environnants qui font affaires 
avec Mécanique Michel Delisle. 

La force de l’entreprise est sans aucun 
doute le service personnalisé qui est 
grandement apprécié.  « Il n’est pas rare 
que des clients nous laissent les clés de 
leur garage afin que nous allions 
chercher leurs véhicules directement à 
leur chalet, fassions les travaux néces-
saires et retournions porter le véhicule 
par la suite.  Le client n’a pas besoin de 
s’occuper de rien, il ne reste qu’à venir 
nous payer la facture quand il arrive la 
fin de semaine » affirme Mme Trudel. 

Pour joindre Mécanique Michel Delisle, 
composez le 418 277-9004 et l’équipe 
dynamique et à l’écoute de sa clientèle 
se fera un plaisir de vous servir. 

 

Pst ! 
Si vous allez chez Mécanique Michel 
Delisle, faites-lui savoir que vous 
avez entendu parler de lui par le site 
de l’ARC, le site des résidants du lac 
Carillon. 


